Ex o rt 45 Dialoghi, esperienze, riflessioni
p punti di vista sui modi di fare Export

L'EXPORT IN 45 MINUTI

WEBINAR

Export 45 |

Focus Germania food &
wine, opportunita per le
PMI italiane




L'EXPORT IN 45 MINUTI

Di cosa parleremo? Export 45 "EALA

* |settore food&wine in Germania: distribuzione,
canali di vendita, scelte del consumatore

e Esportare in Germania: dos & dont’s nella
cooperazione con clienti tedeschi

* |l contatto diretto con gli operatori del settore,
come gestirlo al meglio nell’'ambito di un viaggio
d‘affari

* Viaggio d’affari con organizzazione di B2B con
controparti locali, in programmazione in
Germania per i settori food & wine.

Intervengono:
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Isabella Pignagnoli | Senior project manager Camera di Commercio Italo-Tedesca
Manlio lllumi | Responsabile Progetti Outgoing - Promos Italia

Focus Germania food & wine, opportunita per le PMI italiane — 11 Luglio 2023
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Chi siamo e cosa facciamo

Promos lItalia - Agenzia italiana per I'internazionalizzazione ¢ la
struttura del sistema camerale italiano, partecipata dalle camere di
commercio di Bergamo, Caserta, Catanzaro-Crotone-Vibo Valentia,
Cosenza, Genova, Milano-Monza Brianza-Lodi, Modena, Pordenone
- Udine, Ferrara-Ravenna, Salerno, Sondrio, Toscana Nord Ovest,
Umbria e da Unioncamere, Unioncamere Lombardia e Unioncamere

Emilia-Romagna.
SONDRIO _ gergaMO
PORDENONE-UDINE
MONZA BRIAN &

MODENA

GENOVA FERRARA-RAVENNA

UMBRIA

TOSCANA
NORD-OVEST

Supportiamo il processo
di internazionalizzazione

ROMA

delle piccole e medie ncemma
imprese italiane e SALERNO COSENZA

favoriamo il successo del
Made in Italy nel mondo.

CATANZARO
CROTONE
VIBO VALENTIA

KNOW how!

Formazione e servizi di
primo orientamento

MATCH it!

Servizi specialistici di
business matching

GO digital!

Attivita di supporto
all’export digitale



Cosa facciamo

Offriamo servizi di informazione, formazione e primo orientamento, garantendo la possibilita di intraprendere un percorso
completo: dalla strategia per un export efficace fino all'incontro con controparti estere ad alto potenziale.

Informazione specialistica, formazione qualificata, assistenza strategica per l'individuazione della giusta
controparte nel mercato, organizzazione di incontri b2b in Italia e all’estero con operatori qualificati e soluzioni per il
digital export sono solo alcuni dei servizi che proponiamo alle PMI per rendere internazionale il loro business.

(%)

AN

(=)

N

S

c

£

(<})

=

)

£

P

(©)

5

o KNOW how! MATCH it! GO digital!
Informazione e Formazione Servizi specialistici di Attivita di supporto all’export
(NIBI), servizi di primo business matching. Ricerca digitale. Informazione,
orientamento, pareri degli partner, incontri d’affari, orientamento, confronto,
esperti (Infoexport) , Inbuyer, percorsi di servizi digitali
approfondimenti accompagnamento sui \BROMOS

mercati esteri —/\




DigIT Export

DigIT Export e la piattaforma online dedicata ai temi relativi
all’export digitale, dove sono ospitati:

+ Contenuti e approfondimenti.
+ Servizi di assistenza di primo livello.
+ Seminari/webinar informativi e formazione.

+ Servizi di supporto alle imprese con I’obiettivo di
promuoversi e vendere sui mercati esteri

+ Servizi del Punto Impresa Digitale della CCIAA di
Milano Monza Brianza e Lodi

+ Servizi del Punto Impresa Digitale della CCIAA di
Modena
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Seminari e webinar > DigIT Test e DigIT Commerce >

Cosi le aziende potranno trovare in un solo luogo tutte le
informazioni e gli strumenti per avviare con successo azioni di
Condra e prsnaizt e e d internazionalizzazione tramite il web.

network di esperti.

DigIT Expert >

Incontri formativi e di orientamento con | nostri Analisi delle potenzialita online dell'azienda per
esperti. migliorare le vendite all'estero.

Servizi >

PROMOS
% Visita il sito: 1T ¥\ ITALIA

https://digitexport.it

[Per migliorare la propria presenza online e vendere
sulle piattaforme ecommerce.
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DigIT Test

DigIT Test e un tool di assessment
della propensione all’export
digitale.

Le aziende, in pochi click, possono
misurare la propria propensione
all’utilizzo del digitale nei loro
processi di internazionalizzazione
e ricevere un report della propria
presenza online, che analizza i
diversi canali digitali e fornisce
suggerimenti per migliorare il proprio
posizionamento.

Per maggiori informazioni si rimanda
al link qui riportato:

DiglIT
Commerce

DiglT Commerce e un tool di
assessment della maturita digitale
di un e-commerce aziendale.

Rispondendo a poche domande le
Imprese possono valutare il proprio e-
shop e capire come migliorarne le
prestazioni di vendita sui mercati
internazionali.

Al termine della compilazione del test
le imprese ricevono un report che
analizza i diversi canali digitali e
fornisce suggerimenti per valutare la
piu opportuna strategia di
miglioramento.

Per maggiori informazioni si rimanda
al link qui riportato:

DigIT

Commerce

DigIT Social

DigIT Social € nuovo tool di
assessment del livello di maturita
dei canali social di un’impresa.

Rispondendo ad un breve
guestionario, lo strumento permette
ricevere un report di analisi della
propria presenza sui social per
comprendere come migliorare
I'utilizzo dei social nell’ottica di
commercializzazione e promozione
sui mercati esteri.

Per maggiori informazioni si rimanda
al link qui riportato:

DigIT

Social \PROMOS
MU TTALIA
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DigIT Expert

DigIT Expert € un servizio di prima assistenza virtuale
che permette alle aziende di accedere a una rete di
esperti.

Nello specifico I'azienda puo:

+ Selezionare la tematica d’interesse

+ Consultare il profilo e I'agenda dell’esperto

+ Fissare un appuntamento gratuito di 30 minuti

+ Porre gratuitamente un quesito scritto all’esperto

Le tematiche principali sono: digital business plan,
ecommerce strategy, digital marketing, logistica e
pagamenti per 'ecommerce, proprieta intellettuale,
protezione marchio, privacy e GDPR.

Il servizio é rivolto ad aziende delle province di Genova, Milano, Monza
Brianza, Lodi, Modena, Pordenone-Udine, Ravenna, Salerno, Sondrio,
Toscana Nord-Est, Umbria. Consulenti e professionisti non possono
beneficiare del servizio. E' previsto un numero massimo di consulenze
per ciascuna provincia.

Visita il sito:
https://digitexport.it/digitexpert/digit-expert.kl
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Seminari

n Evento informativo
Focus paese

Luglic
2023 -
- Export 45 | Focus Germania food &
wine, opportunita per le PMI italiane
dalle 1&:00 alle 17:00
Online
13 Evenlo informativo
Luglic Exporl digilale
2023

Il reputation-commerce: come
impostare la promozione e
comunicazione per I'export online

dalle 1&:00 alle 17:30

DIG i
EXPORT Online

20 Evenlo informativo
Exporl digilale

Luglic
2023 - . .
- Digital Export: Marketing Automation
e Lead Generation
dalle 10:00 alle 1230
DIG
EXPORT Online
'Ig Business malch ng
I—— Incorm mng
21 . .
Setembre  INBuyer MICE Tourism (session 2)
202%

dalle 500 alle 19000

& emaTcH Online

Consulta il programma completo
https://promositalia.camcom.it/eventi/

12
Luglio
2023

18
Luglio
2023

24
Luglio
2023

20

Sellermbre
26

Oltobrea

e Webinar 2023

Forrmacdions

Exporl Lradizionale

Le Lettere di Credito e la loro
gestione operativa

dalle 930 alle 13

“tem HERLAT)
TERMAIINE i
SIHFRESA Online

Ewvenlo informativo
Export digiLale

START-ED | | possibili impieghi della
blockchain per le aziende esportatrici

dalle 10:00 alle 1Z2:00

DIG
EXPORT Online

Farrmacsione
Foous passe

Doing Business in Arabia Saudita -
Focus Arredo, Interior Design,
Contract & Hospitality

dalle 930 alle 1230

m e
ORMEIIINE i
SMFRESA Online

Cicle di Incontri formativi
sull'lmternazionalizzazione d'impresa

dalle 930 alle 1230

LIRS HEREAT)
TERMAIIIHE
SIMFRESR

12
Luglic
2023

27

28
Sellermbre

2023

Forrmacions

rFoCus paese
Doing Business: India

dalle 1500 alle 17:00

Cnline

Qrrmasions

Foous passe
Doing Business nel Regno Unito

dalle 1500 alle 17:00

Cnline

Formacszione

Come gestire al meglio gli incontri
B2B con Buyer e operatori esteri

Cnline

Business rmatching

Moarming
InBuyer Mechanical Subcontracting

dalle 2000 alle 12200

& emaTCH online



Settore Food & Wine

Evento con degustazione di prodotti ed incontri
con operatori presso EATALY a Monaco di
Baviera
(13-14 Novembre 2023)

Le aziende coinvolte avranno l'opportunita di PRESENTARE e far DEGUSTARE |
PROPRI PRODOTTI a selezionati IMPORTATORI, DISTRIBUTORI e RISTORATORI
del comparto alimentare e vino, nonché a privati Wine&Foodlovers.

PROMOS

v s



PROGRAMMA:

> Verifica di prefattibilita prodotto/mercato (Luglio 2023); \

> EVENTO DI PRESENTAZIONE E DEGUSTAZIONE PRODOTTI PRESSO EATALY (Monaco, 13 Novembre).
Eataly Munchen € localizzato in pieno centro presso il Viktualienmarkt.

* Ore 12,00 - Conferenza stampa e buffet in piedi per circa 40 persone, con i prodotti e i vini delle
aziende partecipanti. Moderazione a cura di un giornalista tedesco (con servizio di traduzione

consecutiva italiano-tedesco); r
* Ore 14,00 — incontri con operatori del commercio e ristorazione. Le aziende avranno a disposizione

uno spazio attrezzato ed idoneo all’esposizione e degustazione dei propri prodotti per poter svolgere
gli incontri;
* Ore 17.00 — apertura al pubbilico.

> VISITE PRESSO REALTA SIGNIFICATIVE dei comparti ALIMENTARE e VINO (Monaco, 14 Novembre) -

visite collettive presso le sedi e i magazzini di 2 operatori locali del settore (importatori/distributori del

canale Cash&Carry, Horeca e GDO). Le aziende avranno la possibilita di presentare la propria produzione

e lasciare le campionature. Servizio transfer per gli spostamenti incluso. %&f ROMO

ITALI/

BE GLOB



Altre info utili:
Per impedimenti di tipo logistico-organizzativo NON saranno ammessi i prodotti congelati e
freschi (formaggi, pasta fresca o carni fresche deperibili, ecc)

SCADENZA PER ADERIRE: 19/07/2023

Per maggiori info scrivere al team di Promos ltalia all'e-mail:
temporaryexpo@promositalia.camcom.it

\PROMOS
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I nostri contatti

Cinzia Bolognesi

Sede di Ferrara-Ravenna

Tel. +39 0544 481415
cinzia.bolognesi@promositalia.camcom.it

Simona De Musso

Sede di Milano Monza-Lodi

Tel. +39 02-85157439

Mob. +39-335 5827214
simona.demusso@promositalia.camcom.it

Patrizia Bison

Sede di Udine

Tel.+39 0432 273534
udine@promositalia.camcom.it

Stefania Borghi

Sede di Modena

Tel. +39 059 208265
stefania.borghi@promositalia.camcom.it
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Cristina Iraci

Sede di Genova

Tel. +39 010 23591

Mob. +39 346 7955262
cristina.iraci@promositalia.camcom.it
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Le nostre sedi

Sede Operativa Milano

Via Carducci 16- 20123 Milano (M)
+39 02 8515 5336
info@promositalia.camcom.it

Ufficio di Cosenza

Via Calabria, 33 - 87100 Cosenza (CE)
+39 0984 938784
cosenza@promositalia.camcom.it

Ufficio di Genova

Via De Marini, 1 - 16149 Genova (GE)
+39 010 23591 / +39 335 6848914
genova@promositalia.camcom.it

Ufficio di Perugia

Via Cacciatori delle Alpi 42, 06121 - Perugia
c/o Camera di Commercio dell'Umbria
info@promositalia.camcom.it

Ufficio di Modena

Via Ganaceto, 134 - 41121 Modena (MO)
+39 059 208 888 / 333 6153002
modena@promositalia.camcom.it

Ufficio di Ravenna

Viale L.C. Farini, 14 - 48121 Ravenna (RA)
+39 0544 481443 / 339 1550648
ravenna@promositalia.camcom.it

Ufficio di Roma

Piazza Sallustio 9, Roma

+39 06 97610176
alessandra.vittoria@promositalia.camcom.it

Ufficio di Sondrio

Via Piazzi 23 - 23100 Sondrio

+39 0342 527111
internazionalizzazione@so.camcom.it

Ufficio di Udine

Via Morpurgo, 4 - 33100 Udine (UD)
+39 0432 273534 / 335 6950450
udine@promositalia.camcom.it
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Desk di Bergamo
info@promositalia.camcom.it

Desk di Caserta
info@promositalia.camcom.it

Desk di Catanzaro
info@ promositalia.camcom.it

Desk di Pisa
info@promositalia.camcom.it

Desk di Salerno
info@ promositalia.camcom.it

ROMOS
ITALIA

BE GLOBAL



Linkedin

Linkedin.com/compan?promositalia/

Email
retepromos@promositalia.camcom.it

EXPORT 45 | Lexport in 45 minuti
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