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SACE e i servizi per le PMI esportatrici alla ricerca di nuovi clienti 

SACE è il gruppo assicurativo-finanziario italiano, 

direttamente controllato dal Ministero dell’Economia e 

delle Finanze, specializzato nel sostegno alle imprese e 

al tessuto economico nazionale attraverso un’ampia 

gamma di strumenti e soluzioni a supporto della 

competitività in Italia e nel mondo. 

#INSIEME2025 
Piano Industriale 2023-2025

€ 111 miliardi di 

risorse

Business 

matching

Sostenibilità Formazione Squadra

Innovazione 

tecnologica

Sostegno alle 

PMI

Green New Deal Nuove geografie Competitività

Il nuovo Piano Industriale 2023-2025 

prevede il consolidamento del ruolo di 

SACE a supporto 

dell’internazionalizzazione e degli 

investimenti domestici delle aziende, con 

particolare attenzione alle PMI. 

Business Promotion è il servizio gratuito di 

business matching che arricchisce l’offerta

dedicata alle PMI.
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Ricerca di nuove 
opportunità

Contratto 

Produzione

Dilazioni di 
pagamento

Esigenze

Soluzioni 
SACE

Investimenti in Italia e 

all’estero

Identificazione 
di nuovi 
mercati e 

clienti

Emissione di 
garanzie

Finanziamento 
del capitale 
circolante

Gestione del 
rischio di 

credito

Gestione della 
liquidità

Espansione all’estero e 
protezione investimenti

 Report 

informativi e 

valutazioni 

controparti

 Risk map

 BUSINESS 

PROMOTION

 Bondistica e 

garanzie 

contrattuali

 Garanzie 

finanziarie

 SBLC

 Garanzie 

finanziarie 

Working capital

 Garanzie 

finanziarie per 

progetti in Italia 

e all’estero

 Assicurazione

del credito (su

rischio singolo

e su intero

portafoglio)

 Trade 

Finance

 Factoring

 Finanziamenti MLT

 Protezione degli 

investimenti all’estero 

(Political Risk 

Insurance)

Liquidità

Prodotti

digitali

Per ogni esigenza, una soluzione

La gamma di prodotti e servizi di SACE per le imprese 
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SACE CONNECTS

Il programma gratuito di SACE per incontrare nuovi clienti all’estero
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Business 

matching
SACE CONNECTS

Il servizio che offre occasioni di incontro in sessioni 

plenarie e one-to-one che si svolgono in Italia, all’estero e 

online

Eventi in presenza in Italia e all’estero organizzati 

in collaborazione con i partner del Sistema Paese

Eventi in formato digitale

Vetrina digitale aperta alle aziende italiane per 

conoscere tutti in buyer del programma

I numeri del business matching di SACE 

2018-2022

> 100 eventi di business matching

> 4000 imprese partecipanti

> 120 buyer coinvolti

> 1400 incontri bilaterali facilitati
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Alcuni esempi di eventi in presenza e in formato 
digitale

Fiere, vari settoriManama, settore energetico Webinar, settore alimentari e bevande

Business 

matching
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Il business matching di SACE nasce con la Push Strategy: 
il programma che facilita gli scambi commerciali tra buyer 
esteri e PMI italiane

Business 

matching

SACE garantisce finanziamenti untied a MLT concessi da 

banche italiane e internazionali a buyer esteri, a fronte del loro 

impegno ad aumentare la quota di acquisti dall’Italia

SACE si fa promotrice di iniziative di business matching in Italia, 

all'estero e online per facilitare l’incontro tra i buyer e i potenziali 

fornitori italiani

Per le PMI si tratta di una grande opportunità di incontro con 

nuovi clienti selezionati da SACE

BUYER 
ESTERO

BANCA

Garanzia

Finanziamento

Rimborso

Business 

matching

ESPORTATORI 
ITALIANI

L’approccio olistico di SACE: garantire il pacchetto 

finanziario e organizzare iniziative di business matching 

per creare occasioni di incontro tra i buyer e le PMI italiane
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Non solo Push Strategy: valorizziamo le relazioni con i 
grandi buyer esteri per creare opportunità per le filiere 
strategiche italiane

Business 

matching

Export Credit

Valorizzazione della quota italiana nei grandi progetti 

internazionali

Push Strategy

Pacchetto finanziario dedicato e impegno ad aumentare 

gli acquisti dall’Italia

Strategie commerciali

L’incontro con la filiera italiana di qualità come leva 

commerciale nelle relazioni con buyer

Operatività di SACE con buyer esteri Settori strategici per le filiere produttive dell’export, alcuni esempi

Le eccellenze nel settore delle ‘3F’ del Made in Italy

Food Furniture Fashion
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Business 

matching
L’efficacia del business matching di SACE

Costruiamo opportunità concrete per le aziende italiane

Cosa offriamo

Contatto diretto con i buyer

Informazioni sui piani di investimento e 

regole di ingaggio

Supporto B2B

Registrazione nella vendor list del buyer

Partecipazione a gare e nuovi progetti

Nuovi contratti
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Al successo delle iniziative ha contribuito un reale 
approccio di Sistema in cui tutti gli attori forniscono un 
valore aggiunto

Confindustria: capillare 

diffusione sul territorio e hosting 

di alcuni eventi 

ICE: supporto logistico/organizzativo all’estero; 

network distributori/partner locali; base logistica 

su fiere in Italia e all’estero

Associazioni Settoriali: accreditamento offerta italiana, 

know-how settoriale, ottima presa sulla propria base 

associativa

Ambasciata: network locale, supporto 

operativo e logistico, entry point

istituzioni locali

Camere di commercio in Italia: capillare diffusione 

sul territorio e potenziale hosting di alcuni eventi in 

presenza

Camere di commercio italiane all’estero: 

relazione con i buyer locali, promozione 

dell’offerta italiana presso il buyer

Business 

matching
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Il programma Business Promotion si arricchisce con la 
vetrina digitale, accessibile dalla home page

Obiettivi:

Aumentare la visibilità dei buyer nel programma 
con una vetrina digitale permanente accessibile 
a tutte le aziende italiane

Arricchire l’offerta dei servizi digitali dedicati 
alle PMI

Creare ancora maggiori opportunità di 
business per le PMI italiane e promuovere il 
Made in Italy 

Digital 

platform
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Dalla pagina pubblica le aziende italiane possono registrarsi 
all’area riservata per accedere ai contenuti del programma 

Digital 

platform

https://www.sace.it/soluzioni/business-promotion
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Un catalogo digitale con tutte le controparti estere che 
hanno aderito al programma e il calendario delle iniziative

Digital 

platform
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Il catalogo dei buyer esteri contiene informazioni reperite 
da fonti pubbliche, con alcune funzionalità per l’utente

Collegamento diretto al sito web del buyer

Descrizione dell’ambito di operatività del buyer

Principali settori di acquisto del buyer: informazione 
molto interessante per le aziende italiane per 

identificare un potenziale cliente

Possibilità di selezionare il buyer per ricevere 
aggiornamenti sulle iniziative in programma con la 
specifica controparte

Area geografica del buyer

Digital 

platform
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Il calendario complessivo di tutte le iniziative di business 
matching, con la possibilità di iscriversi agli eventi in 
programma e scaricare i materiali degli eventi già 
conclusi

I materiali di un evento 
(presentazioni, 
documenti, 
registrazione della 
diretta, contatti) sono 
disponibili solo per gli 
utenti registrati

Digital 

platform


